international
V

INTERNATIONAL WEEK

Pour reussir a I'internationa

Les CCl des Pays de la Loire se sont unies pour organiser le premier rendez-vous régional de
'international : International Week. L'étape sarthoise a lieu le mardi 2 octobre. Que vous débutiez
a I'export ou que vous soyez déja présent sur plusieurs marchés internationaux, cet évenement

est fait pour vous !

Pour ses ambitions & l'international (47 % de son CA a I'export), Delta Composants a Ia Ferté-
Bernard apprécie d'élre accompagnée.

race & International Week, vous
pouvez faire g tour du monde

sans avair 4 vous déplacer !",

i L'événement rassemble des entre-
prises exportalrices qui partageront
 leurs expériences, des experts théma-
tiques et des experts pays qui apporte-
ront gratuitement leurs consells avisés.
| Ateliers, cafés pays, rendez-vous Indi-
i viduels... toutes les questions liées a
I'international pourront étre abordées.

Techniques du commerce internatio-

nal, financement des actions a I'export,
informations sur les marchés visés, etc.
Organisée avec la Région Pays de la
i Loire et Business France, en partena-
riat avec le CIC Ouest et Fidal, et avec

le soutien de La Poste, International
: Week a été pensée pour simplifier 'ac- |
 sartholse. "L'équipe basée en Pays de
la Loire sera présente ainsi que cing
{ experts pays représentant les marchés

cés a l'information et I'accompagne-

. ment des entreprises qui envisagent |

i d'exporter ou de poursuivre leur déve-
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loppement sur les marchés étrangers.

"Les enfreprises participantes auront |
; . V'opportunité de présenter leur activits
 souligne Jean-Frangois Gendron, pré- |
. sident de la CCI des Pays de la Loire. :

el leurs projets de développement & 'in-
ternational pour avoir un premier niveau

d'information et pour éfre orientées en
. fonction du stade de maturité et des |
besoins identifiés avec 'expert. Il peut
s'agir pour l'entreprise de s'informer,
par exemple sur les aspects réglemen-
. taires des pays ciblés, avant d'entamer
foute démarche de prospection ou bien,
. si elle est préte, d'organiser des pre- |
migres prises de contact afin de valider
le potentiel de marché, voire de rencon-
| trer des contacls qualifiés," explique
Laurence Kirsner, déléguée regionale
Pays de la Loire de Business France.
| L'agence au service de I'internationa-
lisation des entreprises francaises aura

une présence significative sur I'étape

| suivants : Allemagne, Amérique du Nord, |
Asean, Chine et Moyen-Orient. Nous
organiserons un cafe pays "Vietnam
. et Asie du Sud-Est" ainsi qu'un atelier,
| aux cotds d'IDACAR, pour présenter les
tendances et opporfunités du secteur
. automobile en Europe.” ;
 Fabricant frangais de mobilier ergono-
. migue industriel & Sargé-lés-Le Mans
- (48 salariés, CA de 8 millons d'euros), |
. Sofame réalise 3 % de son chiffre
- d'affaires & l'export (Benelux, Suisse,
Maroc), chiffre que ['entreprise souhaite
. faire grimper & 15 % d'ici & cing ans.
"Positionnés sur un marché de niche,
nous avons un saveir-faire reconnu en
. France et nous souhaitons rayonner :
au-deld de nos frontieres, explique
Marine Peuvion, responsable commer-
ciale export. Quand Philippe Crespin a
repris I'entreprise en 2015, il a décidé |
de relancer [activité & I'export ef a |
étd accompagné par la COl : ciblage

pays, siratégie de déploiement par

ces nouveaux marches, recherche des

Pour Sofame, International Week pré-

d'exportation qui évoluent au fur et &
mesure, en Furope el dans e monde.

Les rendez-vous avec les experts sont |

l'occasion de migux cerner le marché et
de comprendre foutes les offres de ser-
vices mises & gispasition pour réussir
0ans cetfe aventure. Pouvoir construire
des partenariats solides et optimiser
- nos actions avec des prestataires donf

nous avons besoin.”

Conquérir de
nouveaux marcheés

Egalement accompagnée par la CCl
dans son développement & l'interna-
 tional, la société Delta Composants !

a La Ferté-Bernard réalise 47 % de
son chiffre d'affaires & I'export (CA |

fotal 2017 : 12,14 millions d'euros).
EEHa exporte vers de nombreusas§
régions : Union européenne, Chine,

Singapour, Philippines, Mexigue, Inde,
Marac, Etats-Unls, etc. Depuis sa créa-
tion en 1988, elle a développé autour

de son ceeur de métier, le travail du fil
pays et mode de disiribution, choix
des partenaires locaux pour conquerir

et de la bande métalliques, différentes
activités connexes ou complémentaires

qui peuvent étre regroupées en frols
aides et des financements possibles
pour prospecter et metfre au point
des outils adaptés (documentations,
i site Internet, elc.) car I'export est un
investissement conséquent dans un
premier femps pour une entreprise.”
. de passer bien des crises, souligne
| sente bien des atouts... "Lintérét est |
de pouvoir échanger sur les pratiques
| des différentes entreprises & 'export
pouvoir communiguer sur les expé-
riences vécues afin d'affiner la siraté-
gie mise en place. C'est aussi se tenir
* informé sur les nouvelles procéalres

grandes catégories : la transformation
du métal, la décoration pour le luxe et
la fabrication de sachets souples com- |
plexes. La direction de I'entreprise a
toujours eu la volonté d'étre présente :
4 linternational. "Ceia lui a permis :

Stéphane Guillochon, directeur général.
C'est le moyen de limiter la dépendance

vis-a-vis du marehé frangais et de ren-

forcer sa compétitivité, sa notorigtd et
son ouverture a4 d'auires culiures et
savoir-faire. Cela renforce aussi ia flexi-
bilité et I'adaptabilité de I'entreprise.”

| Pour ses ambitions 4 I'international, |
i Delta Composanls apprécle d'étre |

de son chiffre d'affaires a I'export.

i accompagnée. "Un expert dont I'expé- |
rience est proche des marchés recher- |
i chés nous apporte beaucoup", _
L'entreprise a notamment intégré le |
club Stratexio ™, un programme qui

réunit des chefs d'entreprise pour amé-

¢ liorer durablement leurs performances &
- I'international. "Un bon moyen d'échan-
ger entre participants sur des problé-
. matiques communes". Flle a aussi
participé en juin dernier & la mission
de prospection en Amerique du Nord, (1) Un atelier est consacré & Stratexio pendant
¢ proposée par CCI International Pays de :
- la Loire et la Région. "Des contacts int
ressants ont étd pris avec plusieurs ac
! teurs au Mexigue, avec ('appui de la lrés

b Karine Méteyer

i Fabricant frangais de mobilier ergonomique industriel 8 Sargé-és-Le Mans, Sofame réalise 3 %

dynamique Chambre franco-mexicaine |
de commerce et d'industrie. Maintenant
: dg la persévérance est nécessaire pour
continuer les refations et développer de
V'activité malgré I'éloignement géogra- |
phique et la différence de culture."
Rendez-vous & |'International Week pour
poser toutes vos questions et obtenir les

informations dont vous avez besoin.

qd

'International Week.

Contact CCI : Myriam Reuzé
au0243210012
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Réservez votre date !

Que vous ayez un projet de premier pas a l'international ou un
projet de développement, participez a I'international Week &
la CCI Le Mans Sarthe, le mardi 2 octobre prochain. Echanges,
partages d'expériences et expertises sont au programme :

= Rendez-vous individuels et gratuits avec plus de 30 experts
(experts pays et thématiques),

37 pays représentés,
e § ateliers,

o 2 cafés pays :Vietnam/Asie du Sud-Est et Asie Centrale,
= Focus sur la filiere automobile,

e Un village exposants,

» Des moments forts de networking tout au long de la journée,

e Une soirée de cloture avec Sarthe International : De |'Europe
au Japon en passant par la Chine, ne manquez pas les
opportunités de la silver économie !

Programme et inscription gratuite : cciweek-international.com

Contact et informations : Myriam Reuzé au 02 43 21 00 12
International-Week@paysdelaloire.cci.fr

mes
déchetse
sbureau®

Agence le Mans

ZA de |a Bodiniére
72210 Roézé sur Sarthe

LA SOLUTION SIMPLE g1 FLEXIBLE poUR LA GESTION pE vos DECHETS pe BUREAU

L 0243270225

Une large gamme de solutions pour le tri et |a collecte
de vos déchets

Collecte des dechets de
bureau sur abennement
(conformite décret 5 Flux)

Sensibilisation des salaries

A Attestation de collecte

:'k Destruction de documents

confidentiels

" Desarchivage

) Vente de bacs Premium

Services neutres en CO,

agence.lemans@mesdechetsdebureau.com
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